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Desde 2021, el Buen Fin sigue siendo la temporada de promociones mas
reconocida por los mexicanos.

Temporadas de promociones conocidas
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El ndmero de mexicanos que planean comprar durante el Buen Fin sigue en
aumento.
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En 2024, las principales razones para no comprar durante el Buen Fin son: la
situacidon econdmica del hogar, la falta de dinero y la prioridad de otros gastos

Importantes.

Principales razones para NO realizar compras durante El Buen Fin
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Las promociones y ofertas son la principal motivacion para realizar compras
durante el Buen Fin 2024. Otras razones incluyen los precios realmente bajos en
las tiendas y la posibilidad de adelantar las compras navidenas.

Razones para realizar compras durante El Buen Fin de 2024
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El top 3 de categorias mas compradas durante el Buen Fin se ha mantenido

constante a lo largo de los afnos: ropa, calzado y electrodomésticos. o 2090
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Cada vez mas mexicanos realizan todas sus compras de manera online.
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Los compradores en linea eligen esta opcidn porgue la consideran facil,
comoda Yy rapida, ademas de percibir mejores ofertas y promociones.
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La principal razdén para no comprar online es la preferencia por ver los
productos fisicamente. También destaca la cercania de las tiendas al

domicilio. ® 2020
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Por primera vez, el uso de la tarjeta de débito se equipara al efectivo como
principal método de pago para realizar compras.
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El gasto promedio previsto para El Buen Fin de 2024 es de $6,100,
representa una disminucion del 21% respecto a 2023.

Gasto planeado para El Buen Fin
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Ficha Técnica
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Periodo de
levantamiento

Q PlanningQuant

Entrevistas online en México.

Para poder asegurar
representatividad a nivel nacional
los resultados fueron ponderados
por sexo, edad, regidon y por nivel
socioecondémico.

Del 11 al 16 de
octubre de 2024.

O

Publico objetivo y
representatividad

Muestra y cuestionario

Personas de 18 anos o mas
residentes del pais.

516 casos con un margen de error de
+/- 4.4% al 95% de confianza.
Cuestionario estructurado con una
duracion aproximada de 6 minutos.
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Perfilamiento de la muestra ponderada

Total

Hombre

m Mujer
18 a 24 afios

25 a 34 afios

m 35 a 44 afios
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Mas de 55 afios
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N
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Centro Este
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Peninsula de Yucatan

Sur
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T 100%
I 48%
I 52%
P 17%
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e 17%

P 24%

P 18%

I 29%
I 53%
9%

N 7%

8%

N 5%

7%
I 34%
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P a%

o 10%

Ocupacion

Total

Trabajador por cuenta propia
Trabaja en el sector privado
Ama de casa

Desempleado / Jubilado
Trabaja en el sector publico
Estudiante

Otro

A 100%

P 23%
e 21%
e 21%
T 16%
I 10%

P a%

P 6%
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Descripcion de las regiones

Noroeste

Q PlanningQuant

Norte

Noreste

Noroeste

Baja California
Baja California Sur
Saonora

Sinaloa

Centro Norte

Zacatecas
San Luis Potosi
Aguascalientes

Sur

Caxaca
Chiapas
Guerrern

Peninsula
de Yucatan

Norte

Chihuahua
Durango
Coahuila

Centro
Occidente

Jalisco
Mayarit
Colima
Michoacan
Guanajuato

Este

Veracruz
Tabasco

Moreste

Muevao Ledn
Tamaulipas

Centro Este

Querétaro
Hidalgo
Meéxico
COMX
Maorelos
Tlaxcala
Puahia

Peninsula
de Yucatan
Campeche

Yucatan
Quintana Roo
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Contacto:

contacto@planningquant.com

iGracias!
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